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Guatemala. Control Total en Plagas, S.A. es una empresa a'l.ue]‘.‘..:!zeca con mas de 23 anos en el mercado que ofrece

tores del pais: industrias,

diferentes servicios para el control integrado de plagas urbanas en los principales sec

omercio, restaurantes, hoteles; asi como a viviendas urbanas en el drea de salud publica. TE INVITA
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A finales del ano 2016 se realizé una alianza comercial con la empresa brasilefia Guarany, para la distribucién de los 451 Servicio @
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equipos de aplicacion para el control de plagas urbanas, y contribuir en evitar las principales enfermedades que afectan

a los guatemaltecos como lo son el Zika, Chikungunya, Malaria y Dengue.

Con el propdsito de brindar una mejor asesoria, Control Total en Plagas,
r:‘pre,\enm"tes ue (;lld!\!ll‘y' v

S.A organizoé un evento en el que
Equipos de Control de Plagas Urbanas”,

sitaron el paits, ofreciendo la conferencia: *

impartida por el Ingeniero Julio Flavio Cassin, con el apoyo del Director Comercial para la region Pedro Augusto de

Oliveira Lopes.

Dicha charla estaba dirigida a colaboradores y miembros de distintas empresas en el sector del control de plagas que

asistieron de \'a7.ue-m'1-.o Quetzaltenango y la ciudad de Guatemala, con el propésito de dar a conocer los equipos y El patrimonik
1 ) c giegn. cultural es de todos
su funcionamiento. Asimismo, fueron capacitados sobre el uso correcto, aplicaciones e informacion técnica de éstos. la responsabilidas
~o dal 1do de £ihrs de cuidarlo tambiér

El evento logré afianzar la confianza en la marca y demostrar que se cuenta con el 100% del respaldo de fabrica para ae o
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futuras capacitaciones, repuestos y servicios de los equipos que estin a la venta.

También permitié aclarar dudas a los potenciales clientes, facilitando la comunicacidn sin la limitante del idioma del

f. o

vais sudamericano, y desarrollar nuevos mercados para la venta de los equipos, reforzando sus ventajas, calidad,
abi
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lidad, versatilidad y la alta tecnologia en cada tipo de equipamiento.

“Actualmente trabajamos en la constante capacitacion y atencion personalizada a nuestros aliados estratégicos, con el



